
 1

平成 14年 11月 12日 
各  位 

東京都江東区南砂二丁目 36 番 11 号 
川 鉄 情 報 シ ス テ ム 株 式 会 社 
取 締 役 社 長  富 島  正 
（コード番号） ４８３２ 
（問合わせ先）総務部長 奥澤 正勝 
（電話番号）03-5665-6300（代表） 

 
 

川鉄情報システムはマイクロソフトと、Content Management ServerとCommerce Server
をベースにしたコマースサイト構築ビジネスにおいて協業 
 
 
このたび川鉄情報システム株式会社(取締役社長：富島 正、資本金13億9,095万7千円、
以下、川鉄情報システム)はマイクロソフト株式会社(代表取締役社長：阿多 親市、資本金：
4億9,950万円、以下、マイクロソフト)とマイクロソフトのContent Management Server
とCommerce Serverベースにしたコマースサイト構築ビジネスにおいて協業することを発
表しました。 

 
川鉄情報システムでは、これまでもマイクロソフトの「.NET」テクノロジーのプラット
フォームであるCommerce ServerやBizTalk ServerをベースにしたB2B（企業間）ECシス
テムやコマースサイト構築のビジネスを進めてきております。特に、Commerce Serverを
ベースにしたCommerceシステムの構築に関しては、1997年にCommerce Serverの前バー
ジョンであったSite Server 3.0の日本市場リリース当初から積極的なビジネス展開をして
きており、製造、商社、金融など企業向けの電子商取引サイトを中心に数多くのCommerce
システムを導入してきております。 
今日、コマースサイトを構築／運営するお客様の要望としては、「ボリュームが増加し、

管理が複雑化しつつあるコマースサイトのコンテンツの管理を効率化したい」、「顧客属

性に沿ったワン・ツー・ワン・マーケティングをできるだけ簡単に実現したい」、「コマ

ースサイトの管理／運用コストを削減したい」といった声をよく耳にします。 
このようなお客様の声にお応えするために、川鉄情報システムは、マイクロソフトの

Content Management Server2002の11月25日の発売を契機に、企業向けB2B Commerce
サイト、B2C （消費者向け）コマースサイト、ポータルサイトなどにおいて、簡単かつ低
コストで構築、運用、管理ができるコマースサイト構築ソリューションビジネスを展開い

たします。 
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【ターゲットとする市場の状況】 
今日、WWW上の総ページ数は平成10年の約3万6千倍に増加し、コマースサイト運営の課
題としてユーザビリティの向上、コンテンツ更新簡易化/自動化が高く望まれており、その
ためのサイト構築・管理用ツールに対するニーズは非常に高くなっています。 
また、このコンテンツ管理ツールとコマースサイトツールが連係することにより実現され

る、ワン・ツー・ワン・マーケティングシステムのトータルソリューションに対する関心

も高くなっています。 
しかも、導入コストだけでなく導入後の運用メンテナンスコストの削減も大きな課題とな

っており、低コストでの構築、導入後のシステム拡張性、低コストの運用管理を実現する

ユーザビリティを同時に満足できるソリューションが必要とされています。 
 
 
【川鉄情報システムの提供するソリューション・メニュー】 
川鉄情報システムでは、Content Management Server 2002のリリースにあわせ、 同製品
のワークフロー機能を、グラフィカル ユーザー インタフェースを使用して容易に拡張で
きるソリューションを提供します。これにより、各企業や組織における複雑な承認フロー

にも容易に対応することが可能になります。 
さらに、サイト構築を効率に行うため、Content Management Server 2002やCommerce 
Server2002用の開発ライブラリなどの提供を予定しております。 
 
さらに、以下の特徴を持つエンジニアリング・サービスの提供を予定しております。 
・コンテンツマネジメントシステムの導入はBPRを伴うためコンサルティングサービスも
メニュー化すること 
・サイト運用ノウハウがシステムに含まれており、システム導入による合理化・運用コス

ト削減を最大限に実現すること 
・社内外の他システム（他アプリケーション）との連携が容易に行えること 
・パーソナイラゼーションやリコメデーション機能も持ち、サイトのユーザビリティも同

時に向上可能であること 
・コンテンツマネジメントシステムを導入するために必要なコストが早い段階で提示でき

ること 
・短期間でサイト構築が可能であること 
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【本提携による売上目標】 
初年度 5億円 
 
【川鉄情報システム】 
川鉄情報システムは、B2B（企業間）ECソリューションを提供するシステム・インテグレ
ータ。様々な業界に対する 18 年間におよぶシステム・インテグレーションの実績をもち、
製造業および流通・商社などを中心に 200 社以上の日本のリーディング企業に、EDI シス
テム、Web EDI システム、調達や販売などの各種 Web アプリケーションシステム、
RosettaNetや Chemical e-Standards などの XML/B2Bシステム、EAI（アプリケーショ
ン統合）などの導入、開発実績があります。また、自動車、物流、建設、石油化学、鉄鋼

等の日本の産業界のＥ-ビジネス標準の開発と普及活動において重要な役割を果たすととも
に、EDIFACT、RosettaNet、Chemical e-Standards、ebXML等の様々な国際標準の普及
にも積極的に貢献してきています。詳細は、http://www.kawatetsu-systems.com をご覧
ください。 
 
*  Microsoft、BizTalk、MSNは、米国Microsoft Corporationの米国及びその他の国にお
ける登録商標または商標です。  
*  その他、記載されている会社名、製品名は、各社の登録商標または商標です。 
 
【本件問い合わせ先】 
川鉄情報システム株式会社 
 ・製品/技術関連 
    EC/EDIソリューション事業部 営業部 堀部 
    Tel:03-5665-6332 Fax:03-5665-6393  
 
・広報関連 
   総務部 法務・広報グループ 井頭（ｲｶﾞｼﾗ） 

     Tel:03-5665-6304 Fax:03-5665-6390 
以上 


